
 رربات دیوا
 سامانه هوشمند مدیریت آگهی در دیوار

ارسال  یمتعدد برا یاز ربات ها یج یپک قتیدر حق ینترنت یربات ا نیا
 واریدر د غاتی زماندار و تبل یکارت، ارسال آگه میانبوه، اجاره س یآگه

 واریبلاک نشدن از طرف د یبرا ژهیو  یاست که شامل آموزش و ترفندها
 شفرضیارسال عکس و متن پ یبرا یامکانات  جیپک نیا یباشد. ربات ها یم
ربات  یاجاره ا یخود و شماره ها یدر آن از شماره ها دیتوان ی. که متاس
 .دیبهرمند شو  ورتیو از امکانات دا دیاستفاده کن وارید
 

 یعکس ها یساعت در خدمت شماست. فقط کاف  ۲۴ربات بصورت  نیا
ربات تمام  نی. ادیربات قرار بده نیا اریرا در اخت وارید تیو سا یآگه
شما  یآگه نکهیکند، بدون ا یشما را بطور همزمان ارسال م یها یآگه

کند تا را در صفحه  یربات  به شما کمک م نیرد شود. ا واریتوسط د
 وارید تیخود در سا یو در جستجو  گوگل از رقبا وارید تیجستجو سا

 تیشما را در سا یها یبازخورد آگه ی. ربات ارسال آگهدیر یبگ یشیپ
 هیبه بق وارید یآگه نیشما بعنوان بهتر  یدهد و آگه یم شیافزا وارید

ما هر روز  ش یها یشود و مشتر یداده  م شنهادیپ تیسا نیکاربران ا
 یراه به سو نیبهتر  وارید یربات ارسال آگه. بودخواهند  شیرو به افزا

 باشد. یم واریدر د یزدن آگه عیسر 

 



 مزیت های ربات ارسال آگهی در دیوار
 یم وارید تیسا نیآنلا یازمندین تیسا نیبهتر  یزدن آگه یامروزه برا

 تیسا نی. شما در ادیدار  یمختصر ییباشد،  که اکثر شما هم با آن آشنا
کالا مورد نظر خود را از  ای دیبزن یفروش آگه یخود را برا یکالا دیتوان یم
 ستخداما یشرکت ها هم برا رانیاز مد ی. بعض دیکن یداریخر  وارید تیسا

 یاستخدام ثبت م یخود را برا یآگه وارید تیکارمند خود در سا ای یمنش
منتخب معاملات  دیتوانیمقاله گفته شد، م نیکنند. همانطور که در ا

ها را و آن دیبرتر را مرور کن یهوشمند و برندها یهایموجود در گوش
شما  بهرا  ییفرصت طلا نیا واریربات هوشمند د یها تی. مز دیکن یبررس

 یشدن باشد. در ادامه م دهیدر صدر د شهیشما هم یکه آگه دهدیم
 دیند را مشاهده کنربات هوشم انیا یها تیمز  دیتوان

و هم  تیسا وب قیفروشگاه، هم از طر  یکالا در صفحه یثبت آگه یبرا
ها مشابه است. به دو روش آن یاقدام نمودکه روال کل  توانیم شنیکیاپل
 : دیثبت کن وارید تیخود را در سا  یآگه توانیم

 ی))آگه ی(( را انتخاب کرده و بعد از آن، دکمهی))ثبت آگه ینهیگز  .1
 .دیفروشگاه(( را فشار ده

))ثبت  نهیگز  یمن(( را انتخاب کرده و سپس، بر رو واری))د ی نهیگز  .2
 .دیکن کیدر فروشگاه(( کل یآگه
دهد شما تا سقف  یرا نم ادیز  یها یبه شما اجازه  زدن آگه وارید تیسا

پس   د،یخود را ثبت کن یآگه  وارید تیدر سا دیتوان یروزانه م یمحدود
. دیکن شتریخود را ب یکارت ها میس دیشما با ادیز  یها یزدن آگه یبرا

 واریو دوستان خود ) که در د انیآشنا یکارت ها میاز س دیتوان یشما م



 یشرکت ها برا رانی. مددیاستفاده کن یزدن آگه یندارند ( هم برا تیفعال
 یاز آن ها بصورت دست  یکنند بعض  غیتبل وارید تیبرندشان را در سا نکهیا

 دهند. یکار را انجام م نیها با استفاده از ربات ا یو بعض 
  

 مدیریت کامل شماره و آگهی ها 

  آگهی در روز 1000ثبت بیش از 

 کاهش هزینه های تبلیغاتی 

 مدیریت دیوار پیش رفته 

 چت اتوماتبیک هوشمند 

 دومحدافزودن شماره نا 

 ارسال آگهی پیشفرض 

  تکیارسال گروهی و 

 پنل فوق هوشمند 

 تعداد آگهی بالا 



 

 شخصی سازی بخش های مختلف ربات از طریق پنل مدیریت 
  رایگان در ساعت های مختلف بصورتثبت آگهی 
 زامکان دانلود برنامه های کاربردی و مورد نیا 
 سرچ آگهی های ثبت شده با کد آگهی 
 ثبت آگهی در دسته بندی های مختلف 
 افزایش بازدید و افزایش بیشتر فروش 
 نردبان ارزان تر نسبت به خود دیوار 
  پیشرفته و حرفه ایپنل مدیریت 
 افزایش سرعت ارسال آگهی 
  سیمکارت! 1000اجاره بیش از 

 سهولت در ارتباط متقابل و دو طرفه 
  ساعته 24بخش پشتیبانی قوی و 
 امکان واریز آنلاین و هم فیشی 
 بازدهی بالا آگهی های شما 
 بدون هیچگونه محدودیت 
 مشاهده حساب کاربری 
 حذف اتوماتیک 
 متن پیشفرض 
  عکسآپلود 
 وتاهلینک ک 



 

 ربات دیوار چه امکاناتی دارد ؟
 

 
 درج آگهی تدریجی زماندارو اتوکاتیک 

 (آپلود عکس ها )یکبار برای همیشه 

 ساخت متن و آگهی غیر تکراری 

 حذف خودکار و گروهی آگهی ها 

 آنالیز و بررسی آگهیه ها 

  ثابت به آگهیافزودن شماره 

 نمایش آمار بازدید آگهی ها 

 تنظیم چت اتوماتیک دیوار 

 ارسال آگهی سریع 

 ویرایش آگهی ها 



 
 )افزودن شمار های خود) یکبار برای همیشه 
  یجی زماندار و اتوکاتیک آگهی هانردبان تدر 
 نردبان تدریجی آگهی های فروشگاهی 
 نردبان هوشمند آگهی های فروشگاهی 
 مشاهده آگهی های مشابه 
 تمدید اتوماتیک آگهی ها 
 نردبان هوشمند آگهی ها 
 محدود شماره اجاره نا 
 شارژ کلیه شماره ها 
 درج آگهی هوشمند 

 ( 20درج آگهی به صورت تکی، رماندار و گروهی )آگهی همزمان 
 رشگر آگهی های درج شده هر شماره با ذکر دسته آنهاشما 
 نیاز( صورت به صورت اتوماتیک )در نه آگهیپرداخت هزی 
 )درج نام مستعار برای هر شماره )جهت مدیریت آسانتر 
 افزودن کلیه آگهی هاب قبلی شماره ها در پنل 
 ال آگهی سزیع گروهی+ زمان ارسال و حذفارس 
 در زمان مشخص شدهآگهی  حذف اتوماتیک 
 )افزودن آگهی پیشفرض )یکبار برای همیشه 
 )افزودن متن پیشفرض ) یکبار برای همیشه 
 مدیریت کلیه آگهی ها به صورت همزمان 



چگونه میتوان در وب سایت دیوار آگهی 
 ثبت کرد؟

 

و هم  تیسا وب قیفروشگاه، هم از طر  یکالا در صفحه یثبت آگه یبرا
ها مشابه است. به دو روش آن یاقدام نمودکه روال کل  توانیم شنیکیاپل
 .دیثبت کن وارید تیخود را در سا  یآگه توانیم

فروشگاه((  ی))آگه ی(( را انتخاب کرده و بعد از آن، دکمهی))ثبت آگه ینهیگز  .1
 .دیرا فشار ده

 ی))ثبت آگه نهیگز  یمن(( را انتخاب کرده و سپس، بر رو واری))د ی نهیگز  .2
 .دیکن کیدر فروشگاه(( کل

دهد شما تا سقف  یرا نم ادیز  یها یبه شما اجازه  زدن آگه وارید تیسا
پس   د،یخود را ثبت کن یآگه  وارید تیدر سا دیتوان یروزانه م یمحدود

. شما دیکن شتریخود را ب یکارت ها میس دیشما با ادیز  یها یزدن آگه یبرا
 تیفعال واریو دوستان خود ) که در د انیآشنا یکارت ها میاز س دیتوان یم

 نکهیا یشرکت ها برا رانی. مددیاستفاده کن یزدن آگه یندارند ( هم برا
 یو بعض  یاز آن ها بصورت دست  یکنند بعض  غیتبل وارید تیبرندشان را در سا

کسب و  دیدهند. شما اگر بخواه یکار را انجام م نیها با استفاده از ربات ا
 یو شبکه ها ونیز ی، تلو  ویمثل راد یمختلف یبرند خود را در رسانه ها ایکار 

پرداخت  دیبا غاتی را بابت تبل یگزاف  نهیهز  دیکن غیتبل یمختلف بصورت عموم
باشد  که با  دیافراد مفاز %  ۵۰ یممکن  است فقط برا غاتی تبل نی. ادیکن

کسب و کارتان  میکن یکسب و کار شما سر و کار دارند. مثلا شما فرض م
مختلف  یها تیعکس را از سا یادیتعداد ز  دیباشد شما با یمشاور املاک م



و ممکن عکس شما بخاطر اندازه آن  دیو در دسته املاک قرار بده دیسرچ کن
 یدونه دونه آگه دیاگر شما بخواه ل،یدل نیرد شود. به هم وارید قیها از طر 

 دیشود. پس اگر بخواه یاز زمان شما گرفته م قهیدق ۱۰ یبابت هر آگه دیبزن
 یک ی یک یو  دیاز وقت خود را بزار  یکل  دیبا دیکار انجام ده نیا یبصورت دست 

 وارید تیخود در سا یرا به عنوان منش یکس ای دیخود را ارسال کن یها یآگه
. پس مشاهده دیبابت دستمزد پرداخت کن انهیرا ماه یمبلغ و دیاستخدام کن

 یاقتصاد ظرنه از ن دیانجام ده یبه صورت دست  دیکار را اگر بخواه نیا دیکرد
 میراهنما با شما خواه کی. ما مثل ستیشما قابل قبول ن یو نه از نظر زمان برا

 یراه آگه نیتا به سرعت در ا میکن ییرا به شما راهنما یخوب  ریبود تا مس
 .دیاستفاده کن واریدر د یاز ربات ارسال آگه د،یخود را ارسال کن

 

 ثبت آگهی انبوه در دیوار
 قانون طلایی ثبت آگهی انبوه در دیوار ۴۰

 

خود ، در جهت تــحقق  یغات ی تبل یاستراتـژ نیشرکت ربات لند ضمن تدو 
قانـــون  ۴۰“با عـــنوان  یچشم انداز صاحبان مشاغل و سازمان ها مجموعه ا

خود و  یغات ی مشاوره تبل ستمیرا درس ”واریانبوه در د  یموثر در ارسال آگه
 کاربران قرار داده است. هیدر دسترس کل

 جامعه هدف و شناخت مخاطب نییتع .۱



خود را به  ،یقبل از اقدام به ارسال آگه دینکن یاستراتژ نییتع یک یدرتار 
  جهیکنند در نت یم افتیرا در  یآگه نیکه ا دیبگذار  یو گروه  یمشتر یجا
 .دیجامعه هدف و مخاطبان خود را مشخص کن دیبا

 

 ادیاست که به احتمال ز  یان یهدف در واقع مشخص کردن مشتر  جامعه
 .خواهند کرد دیاز شما خر 

 

خواهند بود که نه  یشما کسان  یکنندگان آگه افتیصورت در  نیا ریدرغ
مورد  زینخواهند داشت بلکه محصول شما ن یتنها به محصول شما علاقه ا

 .ستیمرتبط با کسب کار آنها ن ازوین

 

 خدمات شما ایمهم محصول  یو شاخص ها یژگ یو  ییشناسا .۲

 شما چه یبازارها ایدرهربخش از بازار  دیکن یاز شناخت بازار بررس بعد
 .مهم است ییها و ارزش ها یژگ یمنافع، چه و 

 

آنها  یتواند برا یکه کسب و کار شما م دیها نشان بده یمشتر نیا به
 دیرا جستجو کن یموارد گریباشد ومشکل آنها را حل کند .به عبارت د دیمف

 . انتخاب شما را بدهد لیکه به مخاطب دل

 

 غاتی بازخورد تبل یبررس  .۳



 یآگاه  زانیو م دیخود انجام ده انیاز مشتر  یرسنج نظ یاز ارسال آگه قبل
 دیکن نییمحصولات خود بازار تع یو پس از ارسال آگه دیشو  ایآنها را جو 

 . دیکن یرا بررس انیبه مشتر  یارسال  یها ی.در واقع بازخورد آگه

 

 دیخود را انتخاب کن یدسته مناسب آگه .۴

 های ازمندیبر اساس نوع خدمات ، کسب و کارها ،ن یثبت آگه یها تیسا
 یشما با توجه به نوع آگه جهیشده اند.در نت یمختلف یها یبند دسته…و

تا هنگام مراجعه افراد به دسته  دیانتخاب کن دیخود دسته مناسب را با
 .کند دایپ شینما زیشما ن یمورد نظر آگه

 

 هدف یمتناسب با جامعه  یمحتوا دیتول .۵

مخاطب عام دارد  دیآن را دار  غیکه قصد تبل یمحصول  دیداشته باش توجه
استفاده کننده محصولات شما  یقشر ایچه گروه  دیخاص .ازخود بپرس ای

درمورد محصول شما مطرح است؟  تیسن وجنس کیتفک ایهستند؟ آ
خواهد  یان یبه شما کمک شا یآگه یمحتوا دیتوجه به جامعه هدف درتول

 .کرد

 

 یآگه یدیانتخاب عنوان کل .۶

 یدیمهم است. از عنوان کل اریبس اریشما بس یشدن آگه دهید یبرا عنوان
 میمستق یاست که اشاره  یعنوان  ،یدیمنظور ازعنوان کل دییاستفاده نما



 یشوند شما م یآن افراد متوجه م دنیکند و با د یبه محصول شما م
 .دیعرضه کن ای دیبفروش یزیچه چ دیخواه

 

 انتخاب عنوان جذاب .۷

کننده  خکوبیجذاب پرشور، و م یکاف  یبه اندازه  دیعنوان با نیهمچن
 یواقع ریغ یکه حالت  دیکن یرو ادهیکار ز  نیقدر در ا نیا دیباشد. البته نبا

 .ردیباور به خود بگ رقابلیو غ

 یجستجو یکاربران برا باشد،یاساس جستجو عنوان م وارید تی)در سا
وارد دسته مورد نظر خود شوند بجز )قسمت املاک (،وارد  هنکیا یکالا بجا

عنوان در  جهیکنند.در نت یخود را وارد م یجستجو شده و عنوان  کالا
 یبرا یو کلمه ا دیبگذار  داریخر  یباشد پس خود را بجا یمهم م یل یوارخید

 واریدر سرچ د داریباشد که خر  یزیکه مطابق آن چ دیفروش انتخاب کن
مناسب دست  یها شنهادیبه پ گرانیاز سرچ د دیتوان یکند.م یوارد م

نوع زنانه ومردانه و سپس مدل   یفروش ساعت مچ  یمثال  برا یبرا میابی
تر و  قیدق یمشتر یعن ی باشد  زتری.هرچقدر سرچ ما ر دید توانیآن را م
عنوان خوب و  جهیشوند.(در نت یما کمتر م یوجود دارد و رقبا یپخته تر

 دییخاب نمامناسب انت

 مثال:

 یبزرگ چرخگوشت تسمه ا یچرخ گوشت صنعت  نیبهتر  –
 

 دار تانکر تمام تهران یگارانت  لنیات یمخزن آب پل  –
 



 کالا ایخدمات  غیدر تبل تیبکار بردن خلاق .۸

قدم  شیدرخاص ومتفاوت بودن پ یول  دیمناسبت رابهانه کن غاتی درتبل
 دیمثال توجه کن نی.به ا دیکن یخود را خلاقانه طراح  یآگه ی،محتوا دیشو 

خودتون  یچا کیکافه خندان بهانه شما را دارد  یریحص یها ی،صندل 
 .دیرامهمان ما کن

 

 اثربخش یمحتوا دیتول .۹

.شروع متن  دیرا فراموش نکن یآگه حاتیجذاب ، توض تریت کیاز  بعد
 ی. کلمات ب دیو موثر آغاز کن یتان را محکم و با جملات و کلمات پر انرژ

تواند در همان  ینوشته شده م ینگر یو منف ین یکه از سر بدب یانرژ
 .راه خواننده را دلزده کند یابتدا

 

 دیمحصول و خدمات اغراق نکن یدر معرف  .۱۰

صداقت را  دیکن یخدمات و محصولات خود را صادقانه معرف  دیکن یسع
 !دیپا نگذار  ریز 

 

 یول  ردیبا شما تماس بگ زیانگ رتیح یها­واژه دنیاست کاربر با د ممکن
 . منصرف شود دیممکن است از خر  یپس از مشاهده حضور

 

 استفاده از نشانه ها در متن .۱۱



 ریبرذهن مخاطب تاث ،یداریاز علائم و نشان چون * به لحاظ د استفاده
مهم  یقسمت ها یدر نگارش متن آگه دیکن یسع نیدارد .بنابرا ییبسزا

 .دیکن یعلامت گذار مشابه میرا باعلا تیوحائز اهم

 

 یمتن آگه یساز یشخص  .۱۲

به شما کمک  انتانیدر وفادار نگه داشتن مشتر  یمتن آگه یساز یشخص 
 .خواهد کرد ییبسزا

 

 یغات ی تبل یآگه کیحفظ ساختار  .۱۳

ها  یژگ یاست که شامل ، و  یساختار مشخص  یدارا رگذاریتاث یآگه هر
 .وصاحبان کسب و کار است انیمشتر  نیب یکالا وراه ارتباط  اتیوخصوص

 

 یدر آگه یخود و اعلام راه ارتباط  یمعرف  .۱۴

 یمکان  تیموقع ای، باذکر برند و  دیکن یحتما خودتان را معرف  یآگه درمتن
شما کامل  حاتی. هر چه توضدیکن جادیا انتانیبا مشتر  یخود، پل ارتباط 

 یدهد و شانس شما برا یم یبه مشتر یشتریتر باشد حس اعتماد ب
 .رود یزنگ خور بالاتر م جادیا

 

 یغات ی در متن تبل یمنافع مشتر نییتع .۱۵



است که مردم به فکر منافع خودشان هستند  ریانکار ناپذ تیواقع کی نیا
 دیی. به آنها بگو دیدست بردار  دیشماچه هست دییفقط به آنها بگو  نکهیازا

اوت کوچک تف نیا تیر یکرد. با مد دیخواه نیتام شانیرا برا یچه منافع
 رمتند دیاز آن شما خواهد شد. در واقع ارزش کالا را با یبزرگ  تیموفق
 .دیکن انیب یآگه

 

 یبازه زمان  نییتع .۱۶

 یعن ی . میهست ینود قهیمردمان دق هایران یما ا دیدانیکه م همانطور
انجام  یبرا یفرصت  گرید با  یکه تقر  یان یخود را در لحظات پا یکارها شتریب

اوصاف  نی. با امیدهیانجام م یدر وقت اضاف  اینمانده است و  یآن باق 
 رصتحس نبودن ف نیکه ا دیاستفاده کن یخود از جملات  غاتی شما در تبل

کالاها و خدمات به مخاطبان القا  دیحس عجله را در خر  گریو به عبارت د
فرصت محدود، در مدت زمان مشخص  گر،یمانند تا سه روز د ی. جملات دینما

 .موثر هستند رهیو غشده 

 

 دیده حیتوض دیمختصر و مف .۱۷

را در نظر  نیا شهی.همدیسیبنو  قیدر مورد کالا را کوتاه و دق یمتن  حیتوض
 یک ی نیمتفاوت است همچن گریکدیحوصله و صبر افراد مختلف با  دیر یبگ

و  دیهمه را داشته باش یاست پس هوا یتنبل  نترنتیاز ا دیخر  لیاز دلا
اگر تعداد  ید؛حت یسیو کوتاه بنو  رایخود را گ یمتن آگه دیکن یسع



 یمانده است از درج اطلاعات اضاف  یتا پر شدن آن صفحه باق  یاراکترک
 .دیکن زیپره یضرور ریوغ

 

 دیعکس را فراموش نکن .۱۸

مناسب و مرتبط هست،  ریعکس و تصو  یکه دارا یآگه کیشده   ثابت
از  ییدرصد بالا رایدارد ز  یو بازده  دیبازد ر،یفاقد تصو  یاز آگه شتریب ۷۰%

شوند  یم ریاز خواندن سرگرم نگاه کردن تصاو  شیهستند و پ یافراد بصر
 یمناسب از خسته شدن چشم در مقابل آن همه آگه ریتصو  نیهمچن
 کنندیم یریجلوگ

 چند نکته مهم که در هنگام عکاسی باید بدانیم

 .کافی باشدزمانی عکس برداری کنیم که نور به اندازه  .1
 .عکس های رنگی و زاویه دار انتخاب کنید .2
 .با دوربین مناسبی عکس برداری کنید .3
 .به کیفیت و فوکوس تصاویر دقت کنید .4
 .با توجه به موقعیت ، جهت مناسبی را انتخاب کنید .5
به قوانین سایت موردنظر در مورد سایز عکس دقت کنید مثلا در سایت  .6

 .مگابایت باید باشد ۱۰داکثر و حجم آن ح ۶۰۰*۶۰۰دیوار حداقل 

 ربات ارسال آگهی انبوه در دیوار :بیشتر بخوانید

 نحوه صحیح نمایش قیمت .۱۹ .
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برای تبلیغ قیمت محصولات از حداقل صفر استفاده کنید .اما وقتی می 
خواهید هدیه ای را به محصول ویا خدمات خود اضافه کنید حتما صفرها 

 . را بنویسید

ریال است.اما با تبدیل ریال به  ۲۵۰۰۰۰مثال :قیمت یک محصول معادل 
تبدیل تومان استقبال فروش بیشتر می شود حالا فرض کنید این عدد 

 هزار تومان.چه تاثیری روی فروش خواهد داشت ؟ ۲۵شود به 

 آگهی با قیمت های مورد قبول ثبت کنید .۲۰

ملاک قیمت محصولات خود را بر پایه بازار و تقاضای مشتری در نظر بگیرید 
 .برای کالا های دست دوم قیمت پیشنهادی نصف قیمت نو آن باشد

 تکرار آگهی .۲۱

دقت کنید محتوا  .بار به روز کنیدرا هرچند وقت یکهای رایگان آگهی 
بار  ۵در تبلیغات موثر تکرار یک راز بزرگ است. حداقل باید  .تکراری نباشد

)از نردبان دیوار برای   تبلیغ کنید تا مشتری ها به سمت مغازه شما بیایند
تان استفاده کنید تا دوباره کاربران آگهی دوباره دیده شدن آگهی قدیمی

 ما را ببینند.(ش

 ثبت آگهی فوری .۲۲

ها در ابتدای صفحه با  از ثبت آگهی فوری استفاده کنید. این آگهی
 .شوند می دیده ”فوری“برچسب قرمز 



 صداقت در تبلیغات .۲۳

در تبلیغات خود صادقانه رفتار کنید. اگر چیزی را تبلیغ کنید که از عهده 
 .آن نمی توانید برآیید این به ضرر شماست

اگر محصولی که قصد فروش آن را دارید مشکل یا ایرادی دارد حتما آن را 
درج کنید. عدم درج و نگفتن این موضوع فقط وقت شما را تلف خواهد 
کرد و در صورت بروز مشکل میتواند برای شما و اعتبارتان مشکل ایجاد 

 .کند

 استفاده از کلمات مناسب در ابتدای آگهی .۲۴

رآگهی پاراگراف اول یا عنوان به مخاطبان نمایش داده با توجه به اینکه د
می شود سعی کنید از کلماتی استفاده کنید که نشان رسیدن سود یا 

 .بهره به مشتری باشد

 تنوع راه های ارتباطی در آگهی .۲۵

بیش از نیمی از مردم ایران درونگرا هستند و حاضر نیستند به شما زنگ 
ن دسته از افراد با خودتان بگذارید. چت را بزنند پس راهی برای ارتباط ای

 .فعال کنید و در چت نیز محصول خود را دوباره ارائه کنید

اگر می توانید خوب حرف بزنید و بازار را گرم کنید حتما مخاطب را دعوت 
کنید تا با شما تماس بگیرد. البته این نکته نباید مانع ارائه ی توضیحات 

شته ی شما شود و بیشتر از این امکان به حداقلی در متن و محتوای نو
عنوان یک ابزار مفید در کنار سایر موارد استفاده کنید.از طرف دیگر شماره 



ای که به عنوان شماره تلفن شما درج می شود را همیشه روشن نگه دارید 
 . تا مشتری را از دست ندهید

 تبلیغات در رویدادها و مناسبت ها .۲۶

که قبل ازوقوع رویداد مربوطه صورت گیرند.در تبلیغاتی موثر هستند 
نتیجه اگر آگهی شما مرتبط با رویداد مربوطه می باشد حتما قبل از وقوع 

 .آن اتفاق آن را تبلیغ کنید

 برنامه ریزی منظم ارسال آگهی .۲۷

 فاصله زمانی بین هردوره تبلیغات حتی با متن آگهی متفاوت را رعایت

 رسال آگهی های مکرر کلافه نکنید. زیاده رویکنید ومخاطبان خود را با ا

 درتبلیغات بازخورد مثبتی نخواهد داشت بلکه ممکن است به عنوان یک

ضد تبلیغ عمل کند و باعث اتلاف هزینه تبلیغات شود.)در دیوار هر کاربر 
 آگهی در روز ثبت کند.( ۳حداکثر می تواند 

 تعامل دوسویه با مشتریان .۲۸

مشتریان خود داشته باشید با راه اندازی یک نظرسنجی تعامل دو سویه با 
ازنظرات وپیشنهادات آن ها مطلع شوید و آن رادرجهت منافع خودبکار 

 . ببرید



 درج روی نقشه .۲۹

همچنین درج نقشه باعث ایجاد اعتماد بیشتر مشتری و ارتباط آسان تر 
او با شما خواهد شد و تعیین موقعیت خود روی نقشه حس اعتماد و 

 .اطمینان مخاطب را افزایش می دهد

 درج آگهی در ساعات طلایی .۳۰

زمان درج آگهی یکی از عوامل مهم در تبلیغات می باشد.ساعات طلایی 
 . ستند که رقبای شما زیاد آگهی می زنندآگهی زمانی ه

آنالیزی که برای صنف مورد نظر در طول یک بازه زمانی مثلا یک هفته 
استخراج شده باعث می شود که رقبا و رفتار آنها راشناسایی و ساعات 
طلایی درج آگهی را بدست آورد مثلا برای سایت دیوار ساعات طلایی بر 

 .می باشد ۱۹و ۱۳،۱۵، ۱۲، ۱۰اساس شلوغی 

 ارسال آگهی به زبان فارسی .۳۱

آگهی های انگلیسی معمولا خواننده کمتری دارند.زیرا تمامی مشترکین 
 .قادر به خواندن متون فینگلیش ویا لاتین را ندارند

 عدم ارسال آگهی با نام تجاری .۳۲

ارسال آگهی با نام تجاری امکان دیده شدن در تبلیغات شما را کم و یا 
ش نمی دهد .در نتیجه در عنوان آگهی خود فقط از نام برند خود حتی نمای

 .استفاده نکنید



 انتخاب زمان ارسال با توجه به جامعه هدف .۳۳

با اعضای خانواده می باشد، مثلا یک پارک  اگر شغلی دارید که مرتبط
تفریحی ، بهترین زمان ارسال آگهی تبلیغاتی پنجشنبه ها وجمعه ها می 

عمده این انتخاب با دورهم جمع شدن اعضای خانواده امکان  باشد .ازدلایل
مطرح شدن موضوع بسیار بالاست و اصولا افراد برنامه های تفریحی خود 

 . را برای آخرهفته برنامه ریزی می کنند

اگرشما کالایی دارید که به درد صاحبان مشاغل یا کارخانه ها و.. می خورد 
 . هفته و ساعات اداری موکول نمائیدباید ارسال آگهی خود را به ایام 

 زمانهای ممنوعه ارسال آگهی .۳۴

درساعاتی که افراد درحال استراحت هستند آگهی ارسال نکنید .این 
 . امرفقط موجب اتلاف هزینه می شود

 تخفیفات مناسبت .۳۵

درروزهای تعطیل و یا درتعطیلات مدت دار از آگهی هایی که متناسب با 
 به تخفیف ”  ه کنید به طورمثال متنی به این مضمونآن روزاست استفاد

 .نمایید ارسال مخاطبانتان برای …” قربان عید مناسبت

 پرهیز از الفاظ رسمی در متن آگهی .۳۶

بسته به نوع آگهی نیاز به کلماتی مانند احتراما،به استحضار می رساند 
 . کافیست گردد درج باشماره همراه ، تبلیغ موضوع اصل نیست…و



 استفاده از شعار .۳۷

بهتراست متن ارسالی شما شامل شعاری مختصرباشد ودرهربارارسال 
تغییراتی جزئی درآن به وجود آورید .این امرموجب ماندگاری شما درذهن 

 . افراد می شود

 تناسب زبان و گویش مخاطبان در متن آگهی .۳۸

مثال  لحن ومتن ارسالی متناسب با مشتریان وصنف انتخاب گردد.برای
اگرقصد دارید آگهی را به محل یا شهری ارسال کنید بهتراست ازلحن و یا 

 .گویش منطقه استفاده کنید

 فراخوان در متن آگهی .۳۹

درمتن خود ، ازمشتریان درخواستی داشته باشید که فراخوانی آن ها به 
عملی باشد . تحقیقات علمی بسیاری به ما نشان داده است که مطرح 

واست مشخص ازمخاطب می تواند یک تاثیرباورنکردنی کردن یک درخ
دراثربخشی یک آگهی داشت باشد . برای مثال،ازمشتری خود بخواهید 
برای گرفتن تخفیف ، آگهی مذکور را به فروشندگان شما نشان دهد، یا 

 .او را به تماس تلفنی یا بازدید ازسایت دعوت کنید

 عدم نقض قوانین سایت .۴۰

توجه داشته باشید که قوانین سایت های ثبت آگهی را رعایت نمایید،اگر 
آگهی شما توسط تعداد زیادی از کاربران سایت، تخلف گزارش شود آگهی 

 .شما حذف خواهد شد


